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当 地 时 间 10 月 31 日
晚，英国《金融时报》集团一
年一度的全球私人银行颁
奖盛典在伦敦举行。由该
集 团 旗 下《银 行 家》(The
Banker)杂志及《专业财富管
理》(PWM)杂志开展的全球
私人银行奖项评选揭晓，兴

业银行荣获2019年“全球表
现 最 佳 私 人 银 行 ”（Best
Performing Private Bank）
奖。这是该奖项自 2013 年
设立以来，首家中国的银行
获此殊荣，也标志着兴业银
行私人银行的专业实力和影
响力进一步得到国际认可。

据悉，英国《银行家》和
《专业财富管理》杂志以专
业性和权威性著称，每年
度英国《银行家》杂志推出
的“全球银行 1000 强”排名
被视为评估全球银行综合
实力的权威标尺。本次兴
业银行荣获的“全球表现

最佳私人银行奖”是根据
银行的 KPI 数据指标（包括
AUM 增长率，客户数增长
率、费用收入比、运营利润
收入比等），经由独立评审
团在众多参评的全球竞争
者中评选出的权威国际性
奖项。 ②

各式各样的健身器材、柔
软舒适的沙发、可免费取用的
饮料、开放式的小零食柜台
……你能猜到这是什么地方
吗？看着眼前的一切，贵州体彩
代销者刘恩祥露出了幸福的微
笑。这个位于贵州省铜仁市、面
积130平方米、集休闲健身与购
彩于一体的体彩实体店，是刘恩
祥17年的心血。

“有梦想就要去追！”作为
体彩代销者，刘恩祥经营实体
店走出了从无到有、从小到大
的发展之路。他说：“人生要
在不断突破中前进，体彩是公
益事业，也是阳光事业，我愿

意为之倾其所有。”

奋斗17载宝剑锋从磨砺出
刘恩祥刚成为体彩代销

者时，实体店的面积只有20
平方米，每天来店里的购彩者
寥寥无几，销售额也只有十几
元。面对这种情况，他从未想
过放弃，而是更加认真地研究
经营之道。

天还没亮，刘恩祥就来到
店里，摆放桌椅、打扫卫生、调
试终端机……一切准备就绪，
刘恩祥开始自学，对所有体彩
游戏进行深入学习。

功夫不负有心人，刘恩祥

一边学习一边实践，在不断改
进店面形象、转变服务方式、
提高业务技能的过程中，光顾
的购彩者逐渐增多。

对于这家新开的体彩竞
彩形象店，无论是购彩者还是
周围的居民，大家一致称赞：

“不管买不买彩票，我们平时
都喜欢到这里，各种便民设施
应有尽有，这家店想我们之所
想，开到了我们的心里。”

宝剑锋从磨砺出，梅花香
自苦寒来。2013年，刘恩祥
的体彩竞彩形象店被评为贵
州省首家国家级“五星实体
店”；2014年、2015年刘恩祥

连续两年被评为“全国竞彩明
星业主”；2016年被评为“全
国竞彩优秀业主”。

不忘初心为有源头活水来
刘恩祥说：“创业之初我

就是奔着‘公益’二字，从扶
老、助学、便民活动到自发组
织的爱心站点，体彩人一直在
用行动诠释‘公益体彩 乐善人
生’的理念。大家带着滚烫的
爱心走到需要帮助的人身边，
把正能量带给更多的人，为他
们送去了健康和快乐，我感到
非常自豪。”

在“体彩追梦人”展示交

流活动上，刘恩祥获得求实创
新“体彩追梦人”荣誉称号，评
委会给他的颁奖词是：“刻苦
钻研，只因不甘平庸；锐意进
取，只为追求卓越。用汗水耕
耘出风采，用睿智浇灌出辉
煌。平凡、枯燥的工作有激情
和恒心为伴，体彩实体店里的
五星牌匾是对你全心付出的
最好注解。”

刘恩祥说：“道阻且长，
行则将至！一心入体彩，一
生为体彩。未来，我希望在
不断奋进中，守好岗位职责，
践行公益，帮助更多需要帮助
的人。”① 康映雪

“体彩追梦人”巡礼系列——

刘恩祥：勇敢追梦的实干先锋

■金融快讯

11月4日，在深圳举行的
中国国际金融展上，浦发银行
与中国移动联袂呈现5G技术
与金融场景的深度融合，并通
过现场互动向参观者生动展
示了“数字员工”、“智能微型

网 点 ”、混 合 现 实（Mixed
Reality）技术在金融服务上
的应用体验等多项创新成果。

浦发银行数字员工“小
浦”在百度大会首次亮相后，
对专业技能及互动交流能力

进行持续训练提升，同时拓展
与智联物的连接，为客户构建
面向未来的金融生活体验。

浦发银行自主设计的智
能微型网点“浦惠座舱”让很
多参观者耳目一新。同时，浦

发银行运用MR（Mixed Re-
ality）混合现实技术打造的

“沉浸式消费体验中心”也让
很多参观者驻足。用户佩戴
上MR眼镜，即可将数字世界
带入到真实物理环境中。②

5G+金融，浦发银行创新科技成果亮相中国国际金融展

近期，兴业银行销售的财
富产品“爆款”频现。10月28
日至 10月 31日汇添富稳健
增长混合基金首发，兴业银行
仅用不到 4 天时间便劲销
100亿元，占该产品总募集规
模的七成以上；同期，兴业银

行推出首款固定收益增强型
净值理财产品——稳利睿
盈-年年升产品，认购期内实
现销量 73.5 亿元，代理基金
和自营理财同时热销，凸显了
兴业银行强大的财富产品销
售能力。

兴业银行财富销售能力
的持续提升，截至2019年 9
月末，兴业银行各类财富类产
品销量达4.2万亿元，同比增
长8%，再创历史新高；在普
益财富银行综合理财能力排
名中，兴业银行也连续八个季

度蝉联第一。
未来，兴业银行将继续完

善销售渠道布局、健全销售协
同机制，通过全力打造全客
群、全产品、全渠道的“大销
售”营销模式，有效助推该行
财富销售能力的突破。②

“爆款”频现凸显兴业银行强大的财富销售能力

兴业银行荣获“全球表现最佳私人银行”奖 全力开展冬季交通
整治 助力国家中
心城市建设
□东方今报·猛犸新闻记者
申子仲 通讯员李东亚

11月4日，郑州市公安
局嵩山路分局交管巡防大队
召开冬季交通整治工作全面
部署会。

会上，大队长孙立就冬
季交通违法集中整治专项行
动进行了动员及部署，要求
全警密切配合，大力打击整
治拦车散发小广告、拦车乞
讨等影响秩序安全的乱象，
加大对背街小巷乱停乱放治
理力度，主动参与交通乱点
治理，为辖区居民营造安全
有序的交通环境，全面提升
城区形象。

民警张永生表示，通过动
员部署，大队民警统一了思
想，提升了干劲，将全力以赴，
严格执法，为城市形象提升、
群众安全出行贡献力量。①

■金融快讯 ■公安快讯


