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发布会上，普华永道合
伙人于勃发布河南自贸区洛
阳片区2018年营商环境评
估报告。

早在 2003 年世界银行
开始对各个经济体进行营商
环境的评价，而我国从2017
年开始重视营商环境的排
名，普华永道作为世界银行
的重要数据库和合作伙伴，
先后参与北京等城市 2018
年发改委发布的中国营商环
境试评价。

这份评估报告是普华永
道在对155家区内企业开展
调研，访谈了15家行政事业
单位，结合网络数据搜集以
及案例情景模拟方法，综合

及客观地了解“三区”营商环
境现状的情况下发布的。普
华永道在这份报告中提到，
2018年洛阳“三区”营商环境
评估结果良好。

针对世界银行营商环境
的十个维度来看，78%区内
企业对于世界银行营商环境
的十个维度下各项指标对应
的工作表示满意，其中有7个
维度满意度超过80%。

其中，洛阳“三区”在营
商环境方面，得分最高的五
个维度为企业开办、办理施
工许可、获得电力、财产登记
和执行合同。

该报告显示，在企业开
办方面，自贸区洛阳片区平

均开办天数为5.7个工作日，
优于2019世行评测中国水
平 8.6 天。全球排名第 36
位。为了压缩企业开办时
间，2019年“三区”将进一步
精简工商登记名称预先核
准、公章刻制、办理涉税等事
项的整体时间，开办企业最
快60分钟完成。

在办理施工许可方面，
自贸区洛阳片区评测结果平
均为 73.44 个工作日，优于
2019 世 行 评 测 中 国 水 平
155.1 天。全球排名第 16
位。自贸区洛阳片区实现了
通过电子审件、集中审批、投
资项目承诺制等改革，将审
批时限控制在80天以内。

自贸区洛阳片区平均开办天数全球排名第36位

月底前喜欢留存历史的人，赶紧去万达百货拍张
照。5月15日，苏宁易购宣布，万达百货的37家门店将正
式更名为苏宁易购广场，并将其打造为智慧零售广场。
据悉，第一家改造门店将在5月底亮相，其中包括河南三
家万达百货：中原万达百货、二七万达百货、洛阳万达百
货。这意味着，万达百货即将退出商业舞台。

□东方今报·猛犸新闻记者 李莉

普华永道发布河南自贸区洛阳片区营商环境评估报告

企业开办天数全球排名第36位
10个评价维度7个满意度超过80%

▶15日，在中国（河南）自由贸易试验区洛阳片区挂牌两周年成果暨优化营商环
境发布会上，普华永道发布对中国（河南）自由贸易试验区洛阳片区、洛阳国家高
新技术产业开发区、洛阳国家自主创新示范区（“三区”）营商环境评估报告。
▶报告显示，78%区内企业对于世界银行营商环境的十个维度下各项指标对
应的工作表示满意，其中有7个维度满意度超过80%。其中得分最高的五个
维度分别为企业开办、办理施工许可、获得电力、财产登记和执行合同。

□东方今报·猛犸新闻记者 李莉

记者了解到，下一步，自
贸区洛阳片区将进一步整合
投资建设领域审批事项，特别
在规划方面，向片区下放市、
区两级规划项目的办理权限，
同时加强对建设领域的全流
程改革，未来预期投资建设领
域的营商环境会进一步优化。

在获得电力方面和纳税
方面，自贸区洛阳片区评测
时间分别为 34.45 天和 140
天，与2019世行评测中国水
平持平，全球排名分别为第
19位、第50位左右。

该报告显示，洛阳片区
在获得信贷、劳动力成本、金
融创新程度、多元化纠纷解

决机制等指标方面，营商环
境还有待进一步提升。

在获得信贷方面，自贸
区洛阳片区评测结果低于平
均水平。企业主要反映区内
在金融机构信贷审批办理程
序、办理时间、信贷产品公开
透明度、信贷资格审核合理
程度等工作上有待提升。

此外，近40%中小企业
表示较难获得贷款，且目前
融资主要还是银行抵押贷款
方式，希望未来有更多的融
资渠道和产品。

同时，自贸区洛阳片区
2018年在金融创新方面进行
了努力，创新了“信贷+信

用”、“科技保”、“科技贷”等
金融产品，助力企业解决融
资难问题。但通过实地调
研，实际申请应用的企业数
量并不多；此外有27%的企
业表示熟悉资本市场，但不
易接触；而44%表示不太熟
悉，希望未来进一步了解。

而劳动力发展水平也对
提升产业发展有直接的影
响。近半数企业反馈劳动力
成本负担较重，一线劳动力
资源稀缺。企业希望在片区
对于人才配套措施、创新人
才招聘渠道等方面探索更灵
活的方式，加大引进先进技
术和人才便利性。

人才以及金融创新等方面有待进一步提升

又一百货即将退出舞台！
河南三家万达百货
月底前将更名苏宁易购广场

收购万达百货后，苏
宁打算做什么？

15日，在苏宁618年
中大促媒体发布会上，苏
宁易购总裁侯恩龙公开
表示，37家苏宁易购广场
将基于自身经营基础，整
合自身在双线渠道的优
势资源，如苏宁极物、苏
宁红孩子、苏宁小店等其
他业态，并联合原有供应
商完成业态融合改造，实
现模式的创新，打造集吃
喝玩乐、购物为一体的智
慧零售广场。

据悉，加上原有的19
家苏宁易购广场和16家
苏宁广场，苏宁旗下广场
业态已经达到了72家，正
式建成了国内最大的自
营智慧零售广场体系。

同时，苏宁易购广场
也将会接入苏宁金融支
付手段、苏宁物流会员免

费三公里送货服务等协
同发展；也会将积累多年
的海内外供应链能力投入
其中，与新兴网红品牌、与
时尚买手集合店合作。

而苏宁在线上、线下
双渠道的优势也将会在
苏宁易购广场进一步展
开，依托全场景的互联网
消费生态，为线下提供更
多的智能化产品、服务以
及品牌商品的支持。在
苏宁易购广场，乃至整个
智慧零售广场体系，消费
者将享受到全面多元的
便捷服务，在苏宁大数据
的支撑下享受到千人千
面的智慧零售和精准营
销，快速定位自身需求，
高效、省心地完成购物。

“更名不难，服务好
用户，苏宁初心未改。”侯
恩龙对广场未来发展这
样总结。

月底万达百货退出舞台

收购万达，实际上是
苏宁易购的线下整体布
局中的重要一环。

时间回到2018年12
月，苏宁控股集团董事长
张近东宣布大开发战
略。随后在2019年初春
季部署会上，苏宁易购提
出了 2019 年实现全年
15000 家新开门店的布
局。

“苏宁与全国各类商
业地产和运营公司开展
业务合作，加快拓展进
度，将有利于积极推进智
慧零售大开发战略。”苏
宁易购相关负责人说。

为何最终选择了万
达百货？对于苏宁来说，
万达百货作为全国领先
的百货公司，拥有优质的
线下门店资源，庞大的会
员群体以及丰富的品牌
商户资源。公开资料显

示，万达百货在全国的37
家门店大都位于一、二线
城市的CBD或市中心区
域，会员数量超 400 万
人。近两年，万达百货销
售规模稳中有升，净利润
水平持续提升。

苏宁布局线下渠道，
万达开启轻资产。业内
人士认为，双方的各自战
略需求达成了此次愉快
的收购。

同时，或许让苏宁最
感兴趣的是，万达旗下拥
有完善的商业广场物业
资源以及丰富的品牌商
户资源，具有较大的线下
入口价值。“苏宁可以应
用互联网+，建立起了一
整套的智慧零售解决方
案，可以为用户提供更丰
富的数字化、场景化购物
体验。”苏宁易购相关负
责人坦言。

收购万达，布局线下渠道


